Asilakaskohtaamiset myynnin
ja brandin rakentamisen
perustanal

Aika: Torstai 2.2. klo 8.00 - 10.30
Paikka: Kankurinkatu 4-6, Hyvinkaan Villatehdas / Kokoustila Varttina

Johdat yrityksesi toimintaa, myyntid ja asiakkuuksia, monen muun
palikan lisaksi. Joskus tyomaard voi tuntua ylitsepadsemattoman

suurelta, varsinkin jos teet tyota vaarien asiakkaiden kanssa.
Vaarien asiakkaiden, onko niita?

Liiketoiminta menestyy kun teet tyota sinulle oikeiden asiakkaiden
kanssa ja tyonteko on tehokasta. Vahva brénddys auttaa sinua
vetamaan puoleesi sinulle oikeita asiakkaita. Sinun tehtavana on sen
jalkeen hoitaa asiakkuus niin hyvin, ettd han palaa yrityksesi luokse

uudemman kerran.
Haluatko kuulla ja oppia lisaa?
Tervetuloa koulutukseen

Kouluttajana on Marika Roth, joka on valmennuksen ja myynnin
ammattilainen. Han sparraa yrittdjia myynnin, nakyvyyden ja
strategian kanssa, jotta yrittdja saa otettua askeleet kohti
taloudellista vapautta.

Tilaisuus on maksuton. Tilaisuus alkaa kahvitarjoilulla.
Iimoitathan mahdolliset allergiat!
Tervetuloal!

limoittautumiset viimeistaan 31.1.2017 mennessa

osoitteeseen: riitta.juurikka-immonen@yritysvoimala.fi
tai puh. 040 725 7625
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