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Asiakaskohtaamiset myynnin 

ja brändin rakentamisen 

perustana! 

 
 Aika:   ti 4.10. klo 8.00 - 10.30 

Paikka:  Kankurinkatu 4-6, Hyvinkään Villatehdas / Kokoustila Värttinä 

 

 Kirkasta brändiäsi omien vahvuuksien kautta.  

Brändi ei tarkoita pelkästään yrityksen ilmettä ja ulkoasua, vaan se on se, 

mikä erottaa yrityksen muista. Vahva henkilöbrändäys on yksinyrittäjän 

tärkeimpiä erottautumiskeinoja. 

 Minkälainen on asiakaskohderyhmäsi?  

 Kenelle suuntaat markkinoinnin ja mainonnan, kenelle myyt?  

 Tunnetko asiakkaasi?  

 Sujuvaan sisällöntuottamiseen selkeät työkalut.  

 Asiakkaasi on kultaa.  

Mitä asiakkaasi ajattelee yrityksestäsi, oletko kysynyt?  

Loistavan asiakaspalvelun ABC ja niksit siihen, kuinka saat asiakkaan 

suosittelemaan palveluitasi omille verkostoilleen.  

Tehokkuutta tekemiseen, tee vähemmän, lyhyemmässä ajassa. Yrittäjän jaksamisen 

kulmakivenä on suunnitelmallisuus, myynninseuranta ja ulkoistaminen.  

Tiedätkö sinä, mikä on tuottavinta omassa työssäsi, mihin sinun kannattaa siis 

keskittyä. Mitä voit ulkoistaa, sillä tärkein valuuttasi on sinun aikasi.  

 

Aamun aikana puhutaan myös hiipivistä uupumuksen merkeistä ja siitä, kuinka saat 

päivän aikana keskeytettyä kiireen. Saat selkeät työkalut kiireen kesytykseen, tämän 

jälkeen saat keskityttyä oikeisiin asioihin.  

 

Kouluttajana on Marika Roth, joka on valmennuksen ja myynnin ammattilainen. 

Hän sparraa yrittäjiä myynnin, näkyvyyden ja strategian kanssa, jotta yrittäjä saa 

otettua askeleet kohti taloudellista vapautta.  

 

Tilaisuus on maksuton. Tilaisuus alkaa kahvitarjoilulla.  

Ilmoitathan mahdolliset allergiat! 

Tervetuloa! 

Ilmoittautumiset viimeistään 30.9.2016 mennessä  

osoitteeseen: riitta.juurikka-immonen@yritysvoimala.fi tai puh. 040 725 7625 


