Asilakaskohtaamiset myynnin
ja brandin rakentamisen
perustanal

Aika: ti 4.10. klo 8.00 - 10.30
Paikka: Kankurinkatu 4-6, Hyvinkaan Villatehdas / Kokoustila Varttina

» Kirkasta bréndidsi omien vahvuuksien kautta.
Brandi ei tarkoita pelkéastaan yrityksen ilmetta ja ulkoasua, vaan se on se,
mika erottaa yrityksen muista. Vahva henkildbrandays on yksinyrittajan
tarkeimpia erottautumiskeinoja.
» Minkalainen on asiakaskohderyhmasi?
» Kenelle suuntaat markkinoinnin ja mainonnan, kenelle myyt?
» Tunnetko asiakkaasi?
» Sujuvaan sisalléntuottamiseen selkeat tyokalut.
> Asiakkaasi on kultaa.
Mita asiakkaasi ajattelee yrityksestasi, oletko kysynyt?
Loistavan asiakaspalvelun ABC ja niksit siihen, kuinka saat asiakkaan
suosittelemaan palveluitasi omille verkostoilleen.
Tehokkuutta tekemiseen, tee vahemman, lyhyemmaéssa ajassa. Yrittdjan jaksamisen
kulmakivena on suunnitelmallisuus, myynninseuranta ja ulkoistaminen.
Tiedatko sing, mika on tuottavinta omassa tydssasi, mihin sinun kannattaa siis

keskittya. Mita voit ulkoistaa, silla tarkein valuuttasi on sinun aikasi.

Aamun aikana puhutaan my®6s hiipivistd uupumuksen merkeista ja siité, kuinka saat
paivan aikana keskeytettya kiireen. Saat selkeat tyokalut kiireen kesytykseen, taman
jalkeen saat keskityttya oikeisiin asioihin.

Kouluttajana on Marika Roth, joka on valmennuksen ja myynnin ammattilainen.
Han sparraa yrittdjia myynnin, nakyvyyden ja strategian kanssa, jotta yrittaja saa

otettua askeleet kohti taloudellista vapautta.

Tilaisuus on maksuton. Tilaisuus alkaa kahvitarjoilulla.
limoitathan mahdolliset allergiat!

Tervetuloa!

limoittautumiset viimeistaan 30.9.2016 mennessa

osoitteeseen: riitta.juurikka-immonen@yritysvoimala.fi tai puh. 040 725 7625
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